
 
 

75 
 

BAB V 

KESIMPULAN DAN SARAN 

 

A. Kesimpulan  

Berdasarkan hasil analisis data menggunakan analisis SWOT untuk 

meningkatkan penjualan Dealer SIS Motor Srengat Blitar yang telah 

dilakukan peneliti, maka diperoleh kesimpulan sebagai berikut : 

1. Kekuatan Dealer SIS Motor Srengat Blitar adalah menjual produk  

berkualitas, desain produk menarik, memberikan kupon service gratis 

setelah pembelian, pelayanan yang baik dan lokasi dealer strategis 

2. Peluang Dealer SIS Motor Srengat Blitar terletak pada perkembangan 

teknologi informasi memudahkan promosi, peminat sepeda motor jenis 

metik meningkat, minat masyarakat pada sepeda motor listrik meningkat, 

produk cocok untuk berbagai kalangan dan kualitas produk diakui baik 

oleh masyarakat 

3. Hasil analisis IFAS  diperoleh perhitungan dengan hasil yang 

menunjukan bahwa S > W  yaitu kekuatan perusahaan lebih besar dari 

pada kelemahan yang dimiliki. Hasil analisis EFAS diperoleh 

perhitungan dengan hasil yang menunjukan bahwa O > T yaitu peluang 

perusahaan lebih besar dari ancaman yang ada. 

4. Hasil analisis strategis menujukan bahwa posisi perusahaan berada pada 

kuadran I yaitu kondisi yang mendukung perusahaan untuk 

melaksanakan kebijakan pertumbuhan yang agresif dengan strategi S-O 

yaitu menggunakan kekuatan untuk memanfaatkan peluang.
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B. Saran 

Berdasarkan hasil penelitan menggunakan analisis SWOT yang telah 

dilakukan, maka peneliti menyarankan kepada pihak-pihak terkait supaya 

dapat mengembangkan dan mempertahankan usaha dengan saran sebagai 

berikut: 

1. Bagi Dealer SIS Motor Srengat Blitar sebaiknya menjaga kualitas produk 

dalam kondisi baik sampai tangan pembeli, menjaga juga meningkatkan 

mutu pelayanan, memanfaatkan teknologi sebagai media promosi untuk 

produk dan perusahaannya, meningkatkan persediaan produk yang 

banyak diminati, menjaga kesesuian harga dengan spesifikasi produk, 

mengoptimalkan jumlah karyawan untuk meningkatkan produktifitas 

perusahaan dan juga menambah fasilitas seperti kipas angin untuk 

meningkatkan kenyamanan konsumen di ruang tunggu karena selama 

penelitian peneliti merasakan suhu pada ruang tunggu terasa panas.  

2. Bagi Sekolah Tinggi Ilmu Ekonomi Kesuma Negara Blitar untuk 

meningkatkan keragaman referensi yang menunjang penelitian 

berikutnya. 

3. Bagi peneliti berikutnya dengan memilih variabel yang berbeda dan 

objek penelitian yang berbeda guna menambah referensi pada 

perpustakaan. 


