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ABSTRAKSI 

 

ANALISIS PENETAPAN BIAYA DISTRIBUSI YANG 

EFEKTIF GUNA MENINGKATKAN VOLUME PENJUALAN 

(Studi Kasus pada UD. Indah Jaya) 

 

Rizka Fitriani – 14211035 

Kata Kunci : Biaya Distribusi, Volume penjualan  

UD. Indah Jaya merupakan salah satu perusahaan yang bergerak dalam bidang 

industri makanan dan aneka camilan, yang beralamat di Dusun Unggahan, Desa 

Tawang Rejo, Kecamatan Binangun. Seiring dengan perkembangan dunia bisnis 

yang sangat pesat, hal ini di tandai dengan adanya persaingan yang semakin 

meningkat. Mengingat hal ini, maka pelaku bisnis perlu menerapkan suatu strategi 

yang tepat agar dapat memenangkan persaingan dalam dunia bisnis. Selain itu, 

pelaku bisnis harus senantiasa mengevaluasi kekurangan dan melakukan 

perbaikan agar bisa menjaga kelangsungan hidupnya.  

Masalah yang dihadapi UD. Indah Jaya adalah menurunnya volume penjualan. 

Hal ini dikarenakan adanya perusahaan lain yang menawarkan produk sejenis 

sehingga mendorong munculnya dampak yang tinggi dalam persaingan antar 

perusahaan. Melalui pengelolaan saluran distribusi yang tepat, diharapkan dapat 

meningkatkan volume penjualan. Maka, dibutuhkan pula pengelolaan terhadap 

biaya-biaya distribusi  yang akan dikeluarkan UD. Indah Jaya yang akan 

berdampak pada peningkatan volume penjualan.  

Metode pengumpulan data yang digunakan dalam penelitian ini adalah dengan 

observasi, wawancara, dan dokumentasi. Teknik analisa data yang digunakan 

untuk menyelesaikan masalah ini yaitu dengan mengumpulkan data penjualan dari 

UD. Indah Jaya, menganalisisi regresi linear, analisis korelasi, analisis koefisien 

determinasi, uji T, menyimpulkan hasil analisis, membuat kesimpulan pada hasil 

akhir atas penelitian yang dilakukan. 

Hasil yang diharapkan dalam penelitian ini adalah biaya saluran distribusi 

berpengaruh signifikan terhadap volume penjualan. 
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