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ABSTRAKSI 

 

Pengaruh Persaingan Harga Jual Bibit Terhadap Peningkatan Volume 

Penjualan. 

(studi kasus pada CV. Lang Buana Blitar) 

 

Efa Margareta - 14211014 

Kata Kunci: Persaingan Harga Jual dan Volume Penjualan  

 

 

CV. Lang Buana Blitar merupakan perusahaan yang bergerak di bidang 

penjualan bibit tanaman yang bertempat di Jl. Raya Gaprang II Kecamatan 

Kanigoro Kabupaten Blitar. Seiring meningkatnya kegiatan manusia dalam sektor 

perkebunan hal ini berdampak pada persaingan yang semakin ketat di bidang 

penjualan bibit. Dengan persaingan harga jual yang semakin ketat ini, mendorong 

perusahaan untuk terus mempertahankan keunggulan kualitas dari bibit yang di 

jual. Tujuan dari penelitian ini adalah untuk menganalisis persaingan harga jual 

terhadap peningkatan volume penjualan bibit. 

Metode pengumpulan data yang digunakan dalam penelitian ini adalah 

dengan observasi, wawancara, kuesioner,dan dokumentasi. Penulis menentukan 

populasi dari 3 tahun data penjualan yaitu pada tahun 2014, 2015, dan 2016, 

sampel dalam penelitian ini menggunakan seluruh data penjualan selama setahun 

terakir yaitu data penjualan pada tahun 2017, sebanyak 20 transaksi penjualan 

sebagai objek penelitian. Jenis penelitian ini menggunakan deskriptif kuantitatif, 

data yang dihasilkan berupa ringkasan tulisan dari hasil penelitian. 

Hasil analisa yang diperoleh adalah persaingan harga jual bibit berpengaruh 

terhadap volume penjualan perusahaan, jadi pengaruh kestabilan harga dalam 

suatu perusahaan sangat penting, terutama bagi CV. Lang Buana Blitar, bahwa 

persaingan harga (X) sangat mempengaruhi volume penjualan perusahaan sebagai 

variable terikat (Y). 
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