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ABSTRAK
STRATEGI PEMASARAN GUNA MENINGKATKAN VOLUME
PENJUALAN DENGAN MENGGUNAKAN ANALISIS TOWS PADA
PERUSAHAAN DEALER YAMAHA RODA MAS MOTOR LODOYO
BLITAR

ANAS ZAINUR ROI - 14221004

Kata kunci: strategi pemasaran, analisis TOWS.

penelitian ini bertujuan untuk menentukan strategi pemasaran pada dealer Yamaha
Yoda Mas Motor Lodoyo Blitar. Penelitian ini merupakan jenis penelitian
deskritif kuantitatif dengan menggunakan metode analisis TOWS (threats-
opportunities- weaknesess - strengths). Analisis TOWS merupakan analisis yang
dapat digunakan untuk melihat sisi eksternal dan internal perusahaan. Analisis
TOWS diawali dengan mengkaji semua faktor eksternal perusahaan dengan
menganalisis ancaman dan peluang, setelah itu mengkaji semua faktor internal
perusahaan dengan menganalisis kelebihan dan kelemahan berdasarkan analisis
TOWS sehingga strategi ini bisa digunakan perusahaaan untuk membantu
meningkatkan volume penjualan.
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