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ABSTRAKSI

ANALISIS HARGA JUAL UNTUK MENINGKATKAN VOLUME PENJUALAN
Lusia Dhevi Widyastuti —14211021
Kata Kunci: Harga Jual, Volume Penjualan

Perkembangan zaman yang semakin maju mendorong timbulnya persaingan usaha
yang semakin ketat. Banyaknya perusahaan baru yang bergerak dibidang produksi sentrat
mendorong lahirnya persaingan utamanya dalam dunia pemasaran. Harga jual menjadi
faktor yang utama dalam kaitannya dengan minat beli konsumen yang berpengaruh terhadap
tingkat volume penjualan perusahaan. Tujuan penelitian ini adalah untuk meningkatkan
volume penjualan melalui analisis harga jual pada UD. Sumber Damai Blitar. Jenis
penelitian yang digunakan adalah kuantitatif. Populasi dalam penelitian ini adalah seluruh
data penjualan di UD. Sumber Damai Blitar. Sampel dalam penelitian ini adalah data
penjualan di perusahaan tersebut pada tahun 2015, 2016, dan 2017. Metode pengumpulan
data yang digunakan dalam penelitian ini adalah dengan observasi, wawancara,
dokumentasi. Teknik analisa data yang digunakan dalam penelitian ini adalah menganalisis
harga dibandingkan dengan pesaing, menganalisis penyebab permasalahan yang timbul
pada perusahaan, langkah-langkah pemecahan masalah yaitu dengan cara menurunkan
harga untuk meningkatkan volume penjualan, melakukan analisis regresi linear sederhana,
menarik kesimpulan. Berdasarkan hasil analisa data dapat disimpulkan bahwa pada UD.
Sumber Damai Blitar menghadapi permasalahan dalam penjualan terutama harga jual untuk
meningkatkan volume penjualan. Beberapa alternatif yang dapat diterapkan untuk
memecahkan masalah adalah dengan cara menurunkan harga jual, mencari distributor pada
bahan baku dengan harga yang relatif lebih rendah dengan bahan yang tetap mempunyai
kualitas. Hasil perhitungan regresi linier sederhana yang digunakan sebagai peramalan
penjualan pada tiga tahun kedepan dapat diketahui bahwa dengan penurunan harga jual
maka volume penjualan perusahaan akan mengalami peningkatan.
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