
ANALISIS HARGA JUAL PADA UD. SUMBER DAMAI BLITAR 

UNTUK MENINGKATKAN VOLUME  PENJUALAN 

 
 

SKRIPSI 

 

Diajukan Guna Melengkapi Sebagian Syarat  

Dalam Mencapai Gelar Sarjana Manajemen (SM) 

 

 

 

Disusun Oleh: 

 

Nama  : Lusia Dhevi Widyastuti 

NIM  : 14211021 

Pembimbing : Sandi Eka Suprajang, SE., MM 

 

 

  

PROGRAM STUDI MANAJEMEN 

SEKOLAH TINGGI ILMU EKONOMI KESUMA NEGARA 

BLITAR 

2018 

 



LEMBAR PERSETUJUAN SKRIPSI

Yang befiandat*g*t dibawahini dosen pembimbing dari,

Lusia Dhevi Widyastuti

14211021

Manajemen

Manajemen

Nama

NIM

Jurusan

Program Studi

Judul Skripsi :

AI\IALISIS IIARGA JUAL PADA T]D. SUMBER DAMAI BLITAR

T]NTUK MENINGKATKAII VOLTJME PENJUALAI\

Dengan ini menyatakan bahwa skripsi ini telah melalui proses bimbingan sejak

tanggal 6 Oktober 2017 sampai dengan 27 Agustus 2018 dan memberikan

persetujuan atas skripsi ini untuk diuji di depan dewan penguji skripsi.

Demikian persetujuan ini saya berikan sebagai syarat untuk mengikuti Ujian

Komprehensif bagi mahasiswa yang bersangkutan terebut diatas.

Blitar,27 Agustus 2018



LEMBAR PER}IYATAAN KEASLIAN

Y ang bertanda tangan di baw ah iru,

Nama : Lusia Dhevi Widvastuti

NIM :14211021

Jurusan : Manajemen

Program Studi : Manajemen

Judul Skripsi :

ANALISIS HARGA JUAL PADA TJD. ST'MBER DAMAI BLITAR

I]NTUK MENINGKATKAII VOLUME PENJUALAN

Dengan ini menyatakan bahwa hasil penulisan Skripsi yang telah saya buat ini

merupakan hasil karya sendiri dan benar keasliannya.

Apabilatemyata di kemudian hari penulisan Skripsi ini merupakan hasil

plagiat atau penjiplakan terhadap karya orang lain, maka saya bersedia

mempertanggungiawabkan sekaligus bersedia menerima sanksi berdasarkan

aturan tata tertib di Sekolah Tinggi Ilmu Ekonomi Kesuma Negara Blitar.

Demikian" pernyataan ini saya buat dalam keadaan sadar dan tidak dipaksakan.

Blitar,27 Agustus 2018

Lusia Dhevi Widvastuti

11I



UD. SI]MBER DAMAI BLITAR

Dsn. Gangsri RT 021RW 02 Ds. Tingal, Kec. Ganrm, Kab. Blikr

Telp. 081333542M4

SIJRAT KETERANGAN SELESAI PENELITIAN

Yang bertanda tangan dibawah ini :

Nama : Totong

Jabatan : Pimpinan UD. Sumber Damai Blitar

Dengan ini menerangkan bahwa :

Nama

Nim

Jurusan

Universitas

Lusia Dhevi Widyastuti

t42tt02l

Manajemen

Sekolatr Tinggi Ilmu Ekonomi KesumaNegara Blitar

Telah selesai melakukan penelitian di UD. Sumber Damai Blitar untuk

menyelesaikan penelitian dengan judul "AIIALIS.IS I{ARGA JUAL PAI}A

UD. SUMBER DAMAI BLITAR T]I{TT]K MENINGKATKAFI VOLTJME

PENJUALAI{'mul 
' 
Tanggal 15 Oktober 2017 sampai dengan 30 Desember

2017.

Demikian surat keterangan ini dibuat untuk digurakan sebagaimana

mestinya.

Blitar,25 Agustus 2018

Pimpinan UD. Sumber Damai



LEMBAR PENGESASAN SKRPSI

ANALISIS SARGA WAI, PADA UD. SUMDf,R DAMAI BLITAR UNTUI(
MENING(ATI N VOLIiMD PENJUALAN

Nana : Lusia Dhdiwidystuti

NIM :1421102t

rullM :Mdajemen

Pbgm sodi : Mdjchcn

T€kndiuji d.!d yatake lulu pa& tanggal 1? Oktobr 2018

sudd.. Dortr Pssuji

Bl iE , l4D6ebb. r2018

l<ehB Prcsm Sntdi Meaj.1m

Sial Slnrcairrti, SE , MM Petrguji r

Sddl Ekr Supnj.Ig, SEe MM r.igIjitr

SslislyrDewiWltyu .ssih
SE., MSA

Peqolt m

(Tanio akiyandoro Puro, sE ,MM) ,cA)



v 

 

ABSTRAKSI 
 

 

ANALISIS HARGA JUAL UNTUK MENINGKATKAN VOLUME  PENJUALAN 

 

Lusia Dhevi Widyastuti –14211021 

 

Kata Kunci: Harga Jual, Volume Penjualan 

 

Perkembangan zaman yang semakin maju mendorong timbulnya persaingan usaha 

yang semakin ketat. Banyaknya perusahaan baru yang bergerak dibidang produksi sentrat 

mendorong lahirnya persaingan utamanya dalam dunia pemasaran. Harga jual menjadi 

faktor yang utama dalam kaitannya dengan minat beli konsumen yang berpengaruh terhadap 

tingkat volume penjualan perusahaan. Tujuan penelitian ini adalah untuk meningkatkan 

volume penjualan melalui analisis harga jual pada UD. Sumber Damai Blitar. Jenis 

penelitian yang digunakan adalah kuantitatif. Populasi dalam penelitian ini adalah seluruh 

data penjualan di UD. Sumber Damai Blitar. Sampel dalam penelitian ini adalah data 

penjualan di perusahaan tersebut pada tahun 2015, 2016, dan 2017. Metode pengumpulan 

data yang digunakan dalam penelitian ini adalah dengan observasi, wawancara, 

dokumentasi. Teknik analisa data yang digunakan dalam penelitian ini adalah menganalisis 

harga dibandingkan dengan pesaing, menganalisis penyebab permasalahan yang timbul 

pada perusahaan, langkah-langkah pemecahan masalah yaitu dengan cara menurunkan 

harga untuk meningkatkan volume penjualan, melakukan analisis regresi linear sederhana, 

menarik kesimpulan. Berdasarkan hasil analisa data dapat disimpulkan bahwa pada UD. 

Sumber Damai Blitar menghadapi permasalahan dalam penjualan terutama harga jual untuk 

meningkatkan volume penjualan. Beberapa alternatif yang dapat diterapkan untuk 

memecahkan masalah adalah dengan cara menurunkan harga jual, mencari distributor pada 

bahan baku dengan harga yang relatif lebih rendah dengan bahan yang tetap mempunyai 

kualitas. Hasil perhitungan regresi linier sederhana yang digunakan sebagai peramalan 

penjualan pada tiga tahun kedepan dapat diketahui bahwa dengan penurunan harga jual 

maka volume penjualan perusahaan akan mengalami peningkatan. 
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