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ABTRAKSI 

ANALISIS PENENTUAN HARGA JUAL BERBASIS METODE COST-PLUS 

PRICING GUNA MENGOPTIMALKAN LABA PERUSAHAAN 

AGUS RIONO – 13111001 

Kata kunci : Analisis Penentuan Harga Jual, optimalisasi Laba 

Perusahaan mempunyai tujuan yang ingin dicapai misalnya seperti 

mencapai laba yang optimal. Suatu laba yang optimal diperoleh apabila 

pendapatan perusahaan lebih besar dari pada biaya yang dikeluarkan.  Penjualan 

merupakan salah satu sumber pendapatan perusahaan. Salah satu yang 

mempengaruhi kelangsungan hidup suatu perusahaan adalah laba yang optimal. 

Penetapan harga jual produk merupakan jenis pengambilan keputusan manajemen 

yang sangat penting. Apabila penetapan harga jual tidak tepat maka berakibat 

pada perusahaan, seperti laba yang optimal tidak bisa tercapai. Tujuan penelitian 

ini adalah untuk mengetahui penetapan harga jual produk untuk mengoptimalkan 

laba CV. SIDODADI serta manfaat penetapan harga jual produk. Dalam 

penelitian ini penulis menggunakan metode Cost-Plus Pricing dengan tiga konsep 

yaitu: konsep biaya total, konsep biaya variabel dan konsep biaya produk. 

Hasil penelitian menunjukan harga jual produk pada tahun 2014 untuk 

almari 2 pintu Rp 1.054.940, almari 3 pintu Rp 1.851.444 dan meja 2 kursi Rp 

628.005. Pada tahun 2015 untuk almari 2 pintu Rp 1.129.019, almari 3 pintu Rp 

2.057.862 dan meja 2 kursi Rp 671.161. Pada tahun 2016 untuk almari 2 pintu Rp 

1.253.078, almari 3 pintu Rp 2.454.656 dan meja 2 kursi Rp 721.101. 

Berdasarkan hasil penelitian tersebut dapat diambil kesimpulan bahwa perusahaan 

terlalu rendah dalam menetapkan harga jual produknya. Oleh sebab itu perusahaan 

dalam menetapkan harga jualnya menggunakan metode Cost-Plus Pricing agar 

laba yang optimal dapat tercapai. 
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